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Thông tin chung

Tên tiếng Anh: Vinaconex Advanced Compound
Stone Jsc.
Tên viết tắt: VICOSTONE
Ngày niêm yết: 17/12/2007
Giá chào sàn: 95.300 VND/CP
Vốn cổ phần: 129.500.000.000 VND
Số lượng cổ phiếu niêm yết: 12.950.000 CP
Địa chỉ: KCN Bắc Phú Cát, xã Thạch Hoà, huyện
Thạch Thất, tỉnh Hà Tây
Website: www.vicostone.com

Đồ thị biến động giá

(Nguồn: WSS )
Các chỉ tiêu cơ bản

Ngành Công nghiệp
Tỷ trọng vốn hoá thị trường 6,48%
Sở hữu nước ngoài 11,81
Vốn hoá thị trường 339,29 tỷ
Giá cao nhất 52 tuần 84.500
Giá thấp nhất 52 tuần 18.900
Biến động giá 52 tuần 65.600
P/E (ngày 3/12/2008) 11,48
P/B (ngày 3/12/2008) 1,76
Cổ tức (VND) 2.000

(Nguồn:HASTC, WSS )

Mọi chi tiết xin liên hệ

Kết quả kinh doanh và kế hoạch trong năm 2008
Chỉ tiêu 2006 2007 3Q/2008 2008 (KH)

Vốn điều lệ         30.000       100.000 129.500       150.000
D.thu thuần     199.724       260.070 270.807      356.959
LN trước thuế           5.622         41.149 66.644         77.695
LN sau thuế           5.622     41.149 59.979         69.926

(Nguồn: BCTC kiểm toán, Nghị quyết DHCD 2008;
ĐVT: triệu đồng)

Tài sản và nguồn vốn từ 2006 đến Quý III/2008
Chỉ tiêu 2006 (*) 2007 (*) QIII/2008 (^)

Tổng tài sản 383.643 471.624 602.658
   Tài sản ngắn hạn 154.961 236.578 369.669
   Tài sản dài hạn 228.682 235.046 232.989
Tổng nguồn vốn 383.643 471.624 602.658

Nợ phải trả 119.254 219.924 290.233
   Vốn chủ sử hữu 35.211 182.335 312.425

(Nguồn: *: số liệu kiểm toán; ^: số liệu chưa kiểm toán;
ĐVT: triệu đồng)

Giao dịch của nhà đầu tư nước ngoài
Chỉ tiêu Từ ngày 17/12/2007 đến  4/11/2008

Khối lượng giao dịch
   Mua (cổ phiếu) 212.600
   Bán (cổ phiếu) 23.100
   Chênh lệch (Mua - Bán) 189.500
Giá trị giao dịch
   Mua (triệu đồng) 8.766.600
   Bán (triệu đồng) 994.810
   Chênh lệch (Mua - Bán) 7.771.790

(Nguồn: TT GDCK HN)

Khuyến nghị đầu tư
Tính thanh khoản của VCS vẫn được đảm bảo; tuy nhiên, sự giằng
co giữa hai bên mua bán đã ra trạng thái lưỡng lự về xu hướng của
cổ phiếu này về trung hạn. Bên cạnh đó, diễn biến của chỉ số Ha-
Index cũng sẽ có tác động không nhỏ tới sự thay đổi giá của VCS.

CÔNG TY CỔ PHẦN ĐÁ ỐP LÁT CAO CẤP VINACONEX (Mã CK: VCS - HASTC)

www.wss.com.vn
ppt@wss.com.vn
www.vicostone.com
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Lịch sử phát triển

- Ngày 19/12/2002, Nhà máy Đá ốp lát cao cấp VINACONEX -
tiền thân của Công ty cổ phần Đá ốp lát cao cấp VINACONEX
được thành lập theo Quyết định số 1719QĐ/VC - TCLĐ của
Chủ tịch HĐQT Tổng công ty Xuất nhập khẩu xây dựng Viêt
Nam để thực hiện đầu tư dự án: dây chuyền sản xuất đá ốp lát
cao cấp nhân tạo sử dụng chất kết dính hữu cơ (Bretonstone)
và dây chuyền đá ốp lát cao cấp nhân tạo sử dụng chất kết
dính xi măng (Terastone)

- Tháng 9/2003, Nhà máy đá ốp lát cao cấp VINACONEX chính
thức được khánh thành, đưa 02 dây chuyền sản xuất đá ốp lát
nhân tạo cao cấp đi vào hoạt động, cung cấp sản phẩm cho các
công trình xây dựng trong nước.

- Ngày 1/9/2004, lô hàng xuất khẩu  đầu tiên rời nhà máy sang
Úc, đánh dấu thời kỳ tăng trưởng xuất khẩu liên tục cho đến
ngày hôm nay.

- Ngày 17/12/2004, Bộ trưởng Bộ xây dựng ký Quyết định số
2015/QĐ – BXD chuyển Nhà máy Đá ốp lát cao cấp
VINACONEX thuộc Tổng công ty Xuất nhập khẩu và xây dựng
Việt Nam thành Công ty cổ phần Đá ốp lát cao cấp
VINACONEX.

- Ngày 2/6/2005, Công ty chính thức đi vào hoạt động theo hình
thức công ty cổ phần theo Giấy chứng nhận ĐKKD số
0303000293 do Sở Kế hoạch và Đầu tư tỉnh Hà Tây cấp, vốn
điều lệ đăng ký là 30 tỷ đồng, trong đó Tổng công ty
VINACONEX giữ 60%.

- Ngày 14/3/2007, ĐHĐCĐ thường niên năm 2007 của Công ty
đã quyết định tăng vốn điều lệ từ 30 tỷ đồng lên 100 tỷ đồng,
trong đó cổ đông lớn nhất là Tổng công ty VINACONEX chiếm
51%.

Ngành nghề kinh doanh chính

- Sản xuất, kinh doanh các loại vật liệu xây dựng;
- Khai thác, chế biến các loại khoáng sản;
- Kinh doanh dịch vụ vận tải hàng hoá;
- Thi công xây lắp các công trình dân dụng, công nghiệp, trang trí

nội, ngoại thất;
- Kinh doanh xuất nhập khẩu vật tư, máy móc, thiết bị, phụ tùng,

tư liệu sản xuất, tư liệu tiêu dùng, nguyên phụ liệu sản xuất,
tiêu dùng;

- Đại lý.

Vị thế công ty
- VICOSTONE là công ty duy nhất tại Việt Nam và là một trong

hai nhà máy duy nhất tại châu Á sản xuất các dòng sản phẩm
đá ốp lát cao cấp nhân tạo. Hiện tại trên thế giới có khoảng trên
40 nhà máy hoạt  động trong cùng lĩnh vực với VICOSTONE
với kinh nghiệm hoạt động 30 – 40 năm. Là một công ty mới
thành lập, VICOSTONE sẽ gặp phải sự cạnh tranh với các nhà
máy này. Từ khi thành lập đến nay, với chiến lược kinh doanh
của mình VICOSTONE đã từng bước nắm bắt, làm chủ công
nghệ và chiếm lĩnh thị trường.

- Công ty đã khẳng định được uy tín và thương hiệu trên thị
trường trong nước và thế giới. Sản phẩm của Công ty đang
được các thị trường khó tính như: Tây Ban Nha, Anh, Mỹ, Úc
…  chấp nhận.

Sản phẩm và thị trường tiêu thụ

- Cả ba dòng sản phẩm đá ốp lát nhân tạo (Bretonstone,
Terastone và Hi-tech Stone) của VICOSTONE được sản xuất

trên các dây truyền công nghệ tiên tiến, hiện đại, tự động
hoá, mang nhiều tính năng vượt trội so với đá tự nhiên
như: có độ chắc chắn tuyệt đối, màu sắc đa dạng độc đáo,
không thấm nước và độ bền cao. Với các kích thước
khuôn khác nhau, màu sắc theo ý muốn, các sản phẩm
này là loại nguyên vật liệu lý tưởng cho công nghiệp xây
dựng, công nghiệp trang trí, đặc biệt khả năng thi công dễ
dàng với phạm vi ứng dụng rộng rãi.

- Thị trường: sản phẩm của Công ty đã được xuất khẩu tới
trên 30 quốc gia ở 5 Châu lục trên Thế giới, trong đó có
những thị trường lớn như Úc, Mỹ, EU . Kim ngạch xuất
khẩu đạt trung bình 1,3 – 1,5 triệu USD/tháng. Số lượng
các đơn hàng gấp hai lần công suất sản xuất do đó sản
phẩm sản xuất ra không đủ để bán, đây cũng chính là cơ
sở để Công ty liên doanh với đối tác nước ngoài thành lập
Công ty liên doanh để đầu tư xây dựng nhà máy sản xuất
đá nhân tạo cao cấp.

Nghiên cứu và phát triển

- Từ một vài mẫu cơ bản ban đầu, hiện nay Công ty có trên
100 mẫu sản phẩm khác nhau đã được đưa vào sản xuất
hàng loạt hoặc đã được thử nghiệm thành công trên dây
chuyền. Bên cạnh đó, hàng trăm sản phẩm khác cũng
đang được phát triển trong phòng thí nghiệm và sẽ được
sản xuất thử nghiệm trên dây chuyền trong thời gian tới.
Công ty đã xây dựng thành công bí quyết công nghệ của
riêng mình phù hợp với điều kiện khí hậu tại Việt Nam,
đảm bảo sản xuất các sản phẩm đạt chất lượng quốc tế,
thể hiện độ tinh tế về thẩm mỹ, hàm lượng trí tuệ cao về
công nghệ.

Chiến lược phát triển
- Phát triển Công ty VICOSTONE theo mô hình công ty mẹ -

con, lấy lĩnh vực SXCN làm nền tảng lâu dài, vật liệu mới
cao cấp trong xây dựng là mũi nhọn, kinh doanh khai
khoáng và bất động sản là các lĩnh vực hỗ trợ cung cầu và
đòn bẩy tài chính phục vụ cho việc phát triển mở rộng lĩnh
vực SXCN

- Thực hiện chiến lược trên, trong năm 2008 và những năm
tới Công ty VICOSTONE dự kiến tập trung thực hiện các
dự án đầu tư trọng điểm sau:
 Góp vốn chi phối thành lập công ty khai thác khoáng

sản tại Việt Nam để chủ động nguồn nguyên vật liệu
cho sản xuất, giảm giá thành.

 Ở thời điểm thích hợp sẽ đầu tư phát triển hạ tầng đô
thị và khu công nghiệp, kinh doanh bất động sản

 Liên doanh với đối tác nước ngoài thực hiện dự án
đầu tư xây dựng nhà máy sản xuất đá nhân tạo bằng
vật liệu siêu nhẹ với tổng mức đầu tư dự kiến trên 20
triệu USD.

 Liên doanh đầu tư ở nước ngoài khai thác các loại
nguyên liệu, cung cấp cho các nhà máy của
VICOSTONE và các công ty con, các công ty thành
viên liên kết.

 Mở rộng ngành nghề kinh doanh khác trong điều kiện
cho phép phù hợp với chiến lược dài hạn của Công ty.
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Kế hoạch đầu tư

- Dự án liên doanh:
 Ngày 27/9/2007, Công ty đã ký Hợp đồng liên doanh với

W.K Marble & Granite (Úc) thành lập Công ty liên doanh
đầu tư xây dựng nhà máy sản xuất đá nhân tạo với tổng
mức đầu tư giai đoạn 1 cho 1 dây chuyền là 56 triệu USD
(trong đó tỷ lệ góp vốn của Vicostone là 35%, WK là 65%)
thực hiện trong năm 2007-2008, dự kiến bắt đầu đi vào
hoạt động từ quý IV/2008.

 Giai đoạn 2009- 2011sẽ đầu tư 3 dây chuyền tiếp theo (do
Công ty liên doanh thực hiện) nâng tổng mức đầu tư của 4
dây chuyền đạt trên 220 triệu USD.

 Góp vốn sáng lập Công ty cổ phần chế tác đá Việt Nam
(Stone Vietnam) với tổng mức đầu tư của dự án xây dựng
nhà máy chế tác đá trang trí nội thất là 9 triệu USD, dự án
đi vào hoạt động vào quý I/2008.

Kế hoạch kết quả kinh doanh 2008 – 2009:

Chỉ tiêu 2008 2009

Doanh thu thuần từ hoạt
động kinh doanh

356.959 386.400

Lợi nhuận trước thuế 77.695 130.975
Lợi nhuận sau thuế 69.926 120.938
Vốn điều lệ 150.000 150.000
Tỷ lệ cổ tức 20% 20%
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Nhân tố luật pháp và chính trị

- Tình hình chính trị ổn định, tạo điều kiện tốt cho hoạt động
sản xuất kinh doanh của Công ty

- Việc Việt Nam gia nhập WTO đã mở ra cho các doanh
nghiệp trong nước cơ hội để tham gia vào nền kinh tế toàn
cầu, đặc biệt là trong lĩnh vực xuất nhập khẩu cũng như trao
đổi chuyển giao công nghệ. Sự hợp tác giữa các doanh
nghiệp trong và ngoài nước sẽ giúp cho các bên mở rộng thị
phần và thành lập các công ty liên doanh với quy mô vốn lớn
nhằm nâng cao vị thế cũng như hiệu quả kinh doanh đối với
từng doanh nghiệp.

- Với đặc thù sản phẩm của Công ty được chủ yếu xuất khẩu
ra thị trường nước ngoài thì hệ thống văn bản quy phạm
pháp luật (đặc biệt là các quy định về xuất nhập khẩu) cần
hoàn chỉnh, ổn định và chặt chẽ

Nhân tố kinh tế

- Trong thời gian qua, giá dầu thô trên thị trường thế giới
không ngừng biến động đã có ảnh hưởng đáng kể đến đơn
giá nguyên vật liệu nhập khẩu của Công ty đồng thời ảnh
hưởng không nhỏ đến kết quả lợi nhuận của Công ty. Tuy
nhiên, do tạo dựng được thị trường tiêu thụ ổn định, có uy
tín, bên cạnh đó nhờ có chiến lược hợp lý, Công ty luôn ổn
định được nguồn nguyên vật liệu nhập khẩu có chất lượng
yêu cầu và giá cả cạnh tranh nhất. Đồng thời, chính sách thị
trường linh hoạt, phù hợp có thể hạn chế ảnh hưởng của sự
biến động giá đầu vào.

- Trong những năm tới, Công ty sẽ tập trung khai thác tối đa
nguồn nguyên vật liệu trong nước, hợp tác xây dựng với các
nhà máy khai thác, chế biến thạch anh ngay tại mỏ để có thể
giảm được chi phí nguyên vật liệu đầu vào, chủ động nguồn
thạch anh.

Nhân tố xã hội

- Thị trường đá ốp lát cao cấp nhân tạo thế giới đang ở giai
đoạn phát triển mạnh mẽ. Trên thực tế, nguồn cung các sản
phẩm đá nhân tạo vẫn thấp hơn cầu trên thị trường thế giới.
Trong khi đó, nguồn đá tự nhiên là hữu hạn và chi phí khai
thác đá tự nhiên ngày càng tăng cao, vì vậy xu thế tăng
cường sử dụng sản phẩm đá ốp lát nhân tạo thay thế cho đá
tự nhiên trên thế giới, đặc biệt trong các ứng dụng ốp mặt
đứng, lát sàn, bàn bếp, bàn rửa trong buồng tắm là tất yếu.
Bởi đá nhân tạo có nhiều ưu việt như: tính thẩm mỹ cao, đảm
bảo yêu cầu vệ sinh, an toàn đối với các loại thực phẩm, có
thể ứng dụng đa dạng vào các công trình xây dựng, sản xuất
đồ nội thất, đồ gia dụng...

- Riêng tại Việt Nam, ngày càng có rất nhiều công trình xây
dựng, đặc biệt là các khu đô thị mới, các tòa nhà cao tầng,
khu căn hộ cao cấp... được triển khai. Cuộc sống của người
dân ngày càng được nâng cao, nên nhu cầu về sử dụng sản
phẩm đá ốp lát cao cấp ngày càng tăng. Có thể nói đây là
một thị trường đầy tiềm năng.

Nhân tố công nghệ

- Các dòng sản phẩm đá ốp lát nhân tạo của VICOSTONE
được sản xuất trên các dây truyền công nghệ tiên tiến, hiện
đại, tự động hoá, sử dụng công nghệ vật liệu mới, cung cấp
cho người sử dụng những sản phẩm độc đáo, mang nhiều
tính năng vượt trội so với đá tự nhiên, đáp ứng đầy đủ các
yêu cầu kỹ thuật của các nhà thi công công trình, đạt chất
lượng tiêu chuẩn quốc tế nên đã chinh phục thị trường quốc
tế và thoả mãn nhu cầu thẩm mỹ của khách hàng. Một số sản
phẩm của Vicostone là những sản phẩm khó, đòi hỏi trình độ
cao nên hiện nay trên thế giới có rất ít nhà máy sản xuất
được.
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Rủi ro kinh tế

- Thị trường kinh doanh và cung cấp vật liệu xây dựng là một
thị trường nhạy cảm với các diễn biến của nền kinh tế. Nền
kinh tế phát triển và ổn định luôn đi đôi với các khoản đầu tư
lớn vào hạ tầng cơ sở, chính điều này đã làm cho lĩnh vực
cung cấp vật liệu xây dựng trở thành một thị trường hấp dẫn
đối với nhiều doanh nghiệp tham gia. Chắc chắn các doanh
nghiệp này sẽ tận dụng được lợi thế về công nghệ hiện đại
cũng như khả năng ứng dụng kỹ thuật tiến tiến trong sản xuất
để cho ra đời các sản phẩm có chất lượng. Những yếu tố
trên làm cho tính cạnh tranh trong lĩnh vực sản xuất kinh
doanh của công ty ngày càng tăng và mỗi ngày một khốc liệt
hơn.

Rủi ro về luật pháp

- VICOSTONE là công ty cổ phần hoạt động theo Luật doanh
nghiệp, bất cứ sự thay đổi nào về pháp luật và môi trường
pháp lý đều có tác động đến hoạt động sản xuất kinh doanh
của Công ty. Trong những năm qua, Việt Nam đã cố gắng
xây dựng và đã hình thành nên một môi trường pháp lý được
đánh giá là khá cởi mở. Tuy nhiên, hệ thống văn bản quy
phạm pháp luật của Việt Nam chưa thực sự hoàn chỉnh, ổn
định và chặt chẽ (đặc biệt là các quy định về xuất nhập khẩu)
sẽ có ít nhiều tác động không tích cực đến hiệu quả hoạt
động của Công ty.

Rủi ro hoạt động

- Công ty chuyên sản xuất đá ốp lát nhân tạo cao cấp là một
ngành có công nghệ cao tại Việt Nam nói riêng và trên thế
giới nói chung, đòi hỏi phải tuân thủ một quy trình sản xuất
rất chặt chẽ, tỷ mỷ, khoa học và chính xác cao. Vì vậy, một
sự thay đổi nhỏ, một sự sai lệch không đáng có so với quy
trình sản xuất đã đề ra cũng có thể ảnh hưởng đến chất
lượng sản phẩm, doanh thu cũng như uy tín của Công ty.

- Mặt khác, hiện nay nguồn nguyên vật liệu phục vụ sản xuất
chủ yếu được nhập khẩu, tính chủ động trong kế hoạch sản
xuất của Công ty phụ thuộc vào nhà cung cấp nước ngoài.
Để khắc phục điều này, định hướng của Công ty trong thời
gian tới là tăng tỷ lệ sản phẩm sử dụng cát Silic, là nguồn vật
liệu rất sẵn có tại khu vực miền trung.

Rủi ro thị trường

- Hiện tại, VICOSTONE là doanh nghiệp duy nhất của Việt
Nam sản xuất dòng sản phẩm đá ốp lát cao cấp nhân tạo sử
dụng chất kết dính hữu cơ và xi măng. Sản phẩm của Công
ty chủ yếu được xuất khẩu sang các nước khác như Úc, Mỹ,
EU ... Do đó, Công ty sẽ phải đối mặt với sự cạnh tranh quyết
liệt của các nhà máy khác trên thế giới cùng sản xuất loại sản
phẩm tương tự và có kinh nghiệm trong lĩnh vực này. Tuy
nhiên, do đã xây dựng cho mình được bí quyết công nghệ
riêng cũng như chiến lược sản xuất kinh doanh phù hợp,
cùng với việc tiềm năng thị trường đá ốp lát nhân tạo cao cấp
trên thế giới được đánh giá là rất lớn, Công ty tin tưởng sản
phẩm của mình sẽ có vị trí nhất định trên thị trường thế giới.

Rủi ro tỷ giá

- Hiện nay, nguồn nguyên vật liệu phục vụ sản xuất của
Công ty chủ yếu được nhập khẩu; trên 90% sản phẩm
của Công ty được xuất khẩu, các giao dịch trên đều
được thanh toán bằng ngoại tệ, vì vậy, những biến động
về tỷ giá của các đồng ngoại tệ so với đồng Việt Nam tuy
có ảnh hưởng trực tiếp đến hiệu quả hoạt động sản xuất
kinh doanh của Công ty nhưng các rủi ro về biến động tỷ
giá có thể được bù trừ lẫn nhau giữa nhập nguyên vật
liệu và xuất khẩu thành phẩm.

Rủi ro khác

- Một số rủi ro mang tính bất khả kháng như động đất, hạn
hán, bão lụt, chiến tranh hay dịch bệnh hiểm nghèo
v.v...., tuy khả năng xảy ra không lớn, nhưng nếu có thì
sẽ có ảnh hưởng và tác động nhất định đến tình hình
sản xuất kinh doanh của Công ty.
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Đối thủ
tiềm ẩn

Khách hàngCạnh tranh
trong nội bộ

ngành

Sản phẩm
thay thế

Nhà cung cấp

Đối thủ tiềm ẩn
- Lĩnh vực cung cấp vật liệu xây dựng trở

thành một thị trường hấp dẫn thu hút nhiều
doanh nghiệp tham gia. Vì vậy, trong tương
lai không xa, chắc chắn sẽ xuất hiện thêm
không ít những doanh nghiệp mới thành lập
đáng chú ý là những doanh nghiệp có vốn
đầu tư nước ngoài cùng những kỹ thuật sản
xuất mỗi ngày một tiên tiến hơn, hiện đại
hơn ....

- Rào cản ra nhập ngành là tương đối lớn khi
đòi hỏi vốn đầu tư ban đầu cao và khả năng
ứng dụng công nghệ, đặc biệt là công nghệ
vật liệu mới

Khách hàng
- Hiện tại, trên 90% sản phẩm của Công ty

được xuất khẩu ra nước ngoài và có mặt tại
trên 30 nước ở năm châu lục. Thị trường tiêu
thụ sản phẩm của Công ty ngày càng mở
rộng, nhất là Công ty đã bước đầu tiếp cận với
thị trường Mỹ là thị trường có nhiều tiềm năng
và các  thị trường lớn khác như : Úc, Ý và các
nước Châu Âu.

- Trong lĩnh vực đá ốp lát nhân tạo cao cấp, WK
Marble & Granite là nhà phân phối có uy tín tại
Ôxtrâylia và New Zealand và đã hợp tác hiệu
quả với Vinastone trong 3 năm qua khi các
sản phẩm của Vicostone đã được ứng dụng
tại nhiều công trình tại Australia và New
Zealand

Sản phẩm thay thế
- Các dòng sản phẩm được làm từ nguyên liệu có

sẵn trong nước với giá thành thấp hơn hoặc các
loại đá ốp lát tự nhiên cũng là một sự lựa chọn đối
với người tiêu dùng.

Nhà cung cấp
- Hiện nay, nguồn nguyên liệu đá trong nước

tuy phong phú về số lượng nhưng chất
lượng không ổn định, khả năng khai thác
còn thấp, vì vậy Công ty phải nhập nguyên
liệu đá hạt từ thị trường nước ngoài. Bên
cạnh đó, phần lớn các loại hoá chất và vật
tư phụ trợ khác cũng phải nhập khẩu

- Công ty đã chủ động đặt quan hệ với các
nhà cung cấp có năng lực cả về tài chính
và nguồn mỏ tại Ấn Độ, Thổ Nhĩ Kỳ, Tây
Ban Nha, Braxin, Đức ... tạo dựng mối
quan hệ hợp tác tin cậy nhằm tạo ra những
nguồn cung ứng nguyên vật liệu đầu vào
ổn định, đảm bảo chất lượng với giá cả
cạnh tranh nhất. Công ty cũng hết sức chú
trọng đến việc phát triển các sản phẩm sử
dụng cát Silic là nguồn nguyên liệu sẵn có
tại Việt Nam, sản xuất những sản phẩm có
giá trị đồng thời chủ động được nguyên liệu
đầu vào. Hiện nay, sản phẩm sử dụng
nguồn nguyên liệu trong nước chiếm 40%
trong cơ cấu sản phẩm của Công ty.

Cạnh tranh nội bộ ngành
- VICOSTONE là công ty duy nhất tại Việt Nam và là một

trong hai nhà máy duy nhất tại châu Á sản xuất các dòng
sản phẩm đá ốp lát cao cấp nhân tạo. Hiện tại trên thế
giới có khoảng trên 40 nhà máy hoạt động trong cùng
lĩnh vực với VICOSTONE với kinh nghiệm hoạt động 30
– 40 năm. Là một công ty mới thành lập, VICOSTONE
sẽ gặp phải sự cạnh tranh với các nhà máy này
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Thông tin phi tài chính
Cơ cấu sở hữu

Cổ đông Tỷ lệ (%)
Vốn sở hữu của cổ đông tổ chức 64,37

VSH từ cổ đông cá nhân 30,58

VSH từ cổ đông nước ngoài 5,05

Tổng cộng 100,00

Cơ cấu cổ đông pháp nhân

Cổ đông Tỷ lệ (%)
Tổng công ty VINACONEX 51

CTCP Xây dựng số 1 (VINACONEX
1) 2,8

CTCP Xây dựng số 2 (VINACONEX
2) 1,4

CTCP Xây dựng số 15 (VINACONEX
15) 2,8

CTCP Tập đoàn Đầu tư IPA 5

Vietnam Holding Ltd 5
Tổng cộng 68

Ban Tổng giám đốc

Hồ Xuân Năng Tổng Giám đốc
Lưu Công An Phó Tổng Giám đốc
Phạm Trí Dũng Phó Tổng Giám đốc
Nguyễn Hữu Chương Phó Tổng Giám đốc
Phùng Văn Toàn Phó Tổng Giám đốc

(Nguồn: Báo cáo Thường niên 2007)

Nhân lực

24%

6%

70%

đại học và cao đẳng trở lên trung cấp CNKT và trìnhđộ khác

Bộ máy lãnh đạo

Thành viên HĐQT và Ban Tổng Giám đốc đang phục vụ tại VCS đều là
những lãnh đạo tâm huyết, có trình độ chuyên môn và kinh nghiệm quản
lý. Do đó, đội ngũ lãnh đạo hiểu rất rõ đặc điểm hoạt động của ngành,
cũng như của công ty, trên cơ sở đó có thể đưa ra những quyết định
hợp lý và đúng đắn nhằm phát triển VCS trong tương lai.

Nhân lực

Tính đến ngày 29/02/2008 tổng số lao động của Công ty VICOSTONE
là: 342 người. Là một doanh nghiệp chuyên về sản xuất  kinh doang
nguyên vật liệu xây dựng nên cơ cấu lao động của Công ty nghiêng về
lao động trực tiếp. Trong đó, đội ngũ công nhân kỹ thuật chiếm số lượng
lớn; hơn 70%, tiếp theo là nhân lực có trình độ từ đại học và cao đẳng
trở lên chiếm 24%; còn lại là lao động có trình độ trung cấp, tương
đương trung cấp, lao động do Công ty tự đào tạo; khoảng 6%. Xác định
con người là yếu tố quyết định đến sự phát triển bền vững của Công ty,
nên công tác nhân sự luôn được Công ty quan tâm chú trọng, trong đó:
chú trọng xây dựng và thực hiện chương trình đào tạo liên tục cả về
chuyên môn, tay nghề và quản lý thông qua đào tạo liên nghề, kỹ năng,
đào tạo luân chuyển (cả về chuyên môn và quản lý), ngoại ngữ và đặc
biệt là kỹ năng bán hàng cho đội ngũ kinh doanh
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Phân tích khái quát tình hình biến động tài sản: Tổng tài sản
của VCS có xu hướng tăng lên trong giai đoạn 2006 – 2007. Sự
tăng trưởng về quy mô tổng tài sản là chủ yếu ở tài sản ngắn hạn
và một phần tài sản dài hạn.
Hầu hết các khoản mục trong tài sản ngắn hạn đều có sự gia tăng
mạnh mẽ gồm có: đầu tư tài chính ngắn hạn, tiền và các khoản
tương đương tiền, hàng tồn kho và tài sản ngắn hạn khác. Năm
2006, tài sản ngắn hạn của Công ty là 154,961 tỷ đồng, năm 2007
là 236,578 tỷ đồng, tăng thêm 81,617 tỷ đồng tương đương với
52,66% so với năm 2006. Nguyên nhân tài sản ngắn hạn tăng lên
nhanh chóng là do sự tăng đột biến của hàng tồn kho trong năm
2007 (tăng 54,01% so với năm 2006) cùng với khoản mục tiền và
tương đương tiền (tăng thêm 565%).
Cơ cấu tài sản của năm 2006 đã có sự thay đổi đáng kể  so với
năm 2007 khi tỷ lệ tổng tài sản ngắn hạn chiếm 40,39% trong
năm 2006 nhưng đã có xu hướng khá cân bằng giữa tài sản ngắn
và dài hạn trong năm 2007 là : 50,16%
Tài sản dài hạn của VCS tăng nhẹ trong năm 2006-2007, Công ty
có nhiều hoạt động trong đầu tư tài sản cố định (thường chiếm tỷ
trọng lớn nhất: 84,43% năm 2007) nhằm tăng công suất, nâng
cao năng lực và mở rộng sản xuất nhà máy hiện tại bao gồm các
hạng mục như: đầu tư bổ sung dây chuyền mài bóng, đầu tư mở
rộng kho chứa vật tư, thành phẩm, xây dựng xưởng cơ điện ...đã
được Công ty thực hiện với tổng mức đầu tư 8 triệu USD trong
năm 2007 và sẽ hoàn thành vào Quý I/2008. Từ quý 4 năm 2011
trở đi, dây chuyền máy móc thiết bị chính của Công ty sẽ hết khấu
hao (chính sách khấu hao dây chuyền máy móc thiết bị chính hiện
tại là khấu hao trong thời hạn 6 năm, máy móc đưa vào sử dụng
từ năm 2005), khoản chi phí khấu hao hàng năm của Công ty sẽ
giảm đi đáng kể. Ngoài ra, Công ty còn tham gia góp vốn vào
Công ty liên doanh Style Stone được thành lập trong dự án hợp
tác giữa Vicostone và đối tác nước ngoài là Công ty W.K Marble
& Granite (Úc) với số vốn góp là 35 tỷ đồng, tương đương 35%
vốn điều lệ.

Phân tích biến động của nguồn vốn: Tổng nguồn vốn của VCS
giai đoạn 2005 - 2007 cũng tăng tương ứng với mức tăng của
tổng tài sản. Nhưng có một điểm rất đáng chú ý trong cơ cấu
nguồn vốn của VCS, đó là tỷ trọng nợ dài hạn đã giảm đáng kể
trong hai năm 2006 và 2007, tương ứng là sự tăng lên về tỷ trọng
của nợ ngắn hạn và vốn chủ sở hữu. Do vậy, các khoản vay ngân
hàng, chi phí lãi vay của Công ty (hàng năm hiện nay là khoảng
30 tỷ đồng) không những sẽ giảm đi mà từ năm 2010, Công ty sẽ
có thu nhập từ lãi tiền gửi, dự kiến năm 2010 lãi tiền gửi là 6,6 tỷ
đồng, năm 2011 là 19 tỷ và những năm tiếp theo số lãi này sẽ
tăng lên nữa.
Nguồn vốn chủ sở hữu của VCS chủ yếu được hình thành từ hai
nguồn là vốn góp cổ phần và các khoản lợi nhuận giữ lại. Giai
đoạn 2005 – 2007, Công ty đã thông qua 2 lần tăng vốn liên tục
nhằm đáp ứng nhu cầu mở rộng hoạt động sản xuất kinh doanh,
tăng tính chủ động về tài chính, khiến cho vốn chủ sở hữu tăng
mạnh. Tỷ trọng nguồn vốn chủ sở hữu trên tổng tài sản đều ở
mức cao, cụ thể là 84,8%; 77% cho các năm 2006, 2007. Đến
ngày 22/02/2008, Ủy ban chứng khoán nhà nước đã cấp Giấy
chứng nhận đăng ký chào bán số 296/UBCK - GCN tăng vốn điều
lệ từ 100 tỷ đồng lên 150 tỷ đồng. Việc phát hành đang được thực
hiện và dự kiến sẽ kết thúc trong tháng 04/2008. Số liệu này cho
thấy VCS có sự tự chủ lớn trong quá trình hoạt động sản xuất
kinh doanh, tăng tính chủ động về tài chính, giảm áp lực về chi
phí lãi vay.

Phân tích báo cáo kết quả kinh doanh: Doanh thu của Công ty
có sự tăng trưởng vượt bậc tương ứng là 49,54% và 30,21%
trong các năm từ 2005-2007. Ấn tượng hơn là chỉ sau 3 năm từ
mức lỗ 7.96 tỷ vào năm 2005 thì công ty đã có lãi trong năm
2006: 5,62 tỷ; đến năm 2007 thì đạt mức lợi nhuận đột biến:
41,149 tỷ (tăng 631%). Có được điều này là do ngoài việc công ty

tăng công suất sản xuất thì với sự cải tiến công nghệ, hiệu quả
của hoạt động sản xuất kinh doanh cũng được nâng cao hơn làm
giá thành sản phẩm năm 2007 đã giảm so với giá thành sản phẩm
năm 2006 từ 3% đến 10% tuỳ từng loại sản phẩm. Không những
thế, công ty còn hướng tới các đối tượng khách hàng mới bên
cạnh các đối tác truyền thông lâu năm. Đặc biệt, Vicostone đã mở
được thị trường lớn và tiềm năng là Mỹ với mức tiêu thụ lớn,
đồng thời tiếp tục duy trì và mở rộng thị phần tại thị trường Úc, cơ
cấu xuất khẩu của Công ty thay đổi theo hướng mở rộng phạm vi
địa lý tiêu thụ sản phẩm mà không phụ thuộc vào 1 thị trường như
trước đây.
Trong năm 2007, tổng giá trị kim ngạch xuất nhập khẩu đạt: 26,32
triệu USD, trong đó:
- Giá trị kim ngạch nhập khẩu: 10,13 triệu USD tăng 15% so với

năm 2006
- Giá trị kim ngạch xuất khẩu:   16,19 triệu USD tăng 35,89 % so

với năm 2006
- Lần đầu tiên từ ngày thành lập, Công ty đã lập kỷ lục doanh thu

xuất khẩu tháng 10 đạt 2,129 triệu USD

Khả năng thanh toán ngắn hạn
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Khả năng thanh toán ngắn hạn của VCS có xu hướng giảm hơn
đôi chút so với năm 2006. Nhìn vào bảng phân tích ta thấy một
đồng nợ ngắn hạn phải trả của Công ty được đảm bảo bằng 1,3
đồng tài sản ngắn hạn vào năm 2006; và 1,08 đồng năm 2007.
Tuy nhiên, việc công ty kí kết được các hợp đồng lớn trong hai
năm 2006, 2007 và có thời hạn thực hiện dài hạn, ổn định sẽ đảm
bảo cho công ty trước các khoản nợ, giữ hệ số này luôn ở mức
trên 1. Điều này sẽ tạo điều kiện cho công ty có thể nhận được
các khoản vay từ các tổ chức tín dụng nếu như doanh nghiệp có
nhu cầu.
Tỷ số thanh toán nhanh cũng thấp hơn trong năm 2007 xuất phát
chủ yếu từ cơ cấu vay nợ của công ty có sự thay đổi chuyển từ
vay nợ dài hạn sang vay nợ ngắn han (tăng hơn 84% và chiếm
76% trong cơ cấu nợ phải trả). Còn đối với tỷ số thanh toán tiền
mặt tuy có tăng lên gấp 5 lần so với năm 2006 nhưng đều ở dưới
mức đòi hỏi đối với một doanh nghiệp là 0,5. Do vậy công ty cần
có sự quan tâm hơn trong việc xử lý đối với các khoản nợ mang
tính đột xuất.

Đánh giá hiệu quả hoạt động
Vòng quay khoản phải thu liên tục tăng qua các năm thể hiện hiệu
quả của chính sách tín dụng mà doanh nghiệp áp dụng đối với
các bạn hàng. Hệ số vòng quay các khoản phải thu càng lớn
chứng tỏ rằng tốc độ thu hồi nợ của doanh nghiệp nhanh, khả
năng chuyển đổi các khoản nợ phải thu sang tiền mặt cao điều
này giúp cho doanh nghiệp nâng cao được luồng tiền mặt và tạo
ra sự chủ động hơn trong việc tài trợ vào nguồn vốn lưu động
trong sản xuất. Đây là điều rất đáng ghi nhận đối với VCS trong
bối cảnh doanh nghiệp mở rộng thị phần, hướng tới các bạn hàng
mới.
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Vòng quay các khoản phải trả phản ánh khả năng chiếm dụng vốn
của doanh nghiệp đối với khách hàng. Vòng quay các khoản phải
trả trong năm 2007 nhỏ hơn năm 2006 chứng tỏ doanh nghiệp
chiếm dụng vốn và thanh toán chậm hơn năm 2005. Tuy nhiên,
việc chiếm dụng khoản vốn này có thể sẽ giúp doanh nghiệp giảm
được chi phí về vốn, đồng thời thể hiện uy tín về quan hệ thanh
toán đối với nhà cung cấp và chất lượng sản phẩm đối với khách
hàng.
Trong khi đó, vòng quay hàng tồn kho có xu hướng giảm nhẹ trong
năm 2007 do số lượng hàng tồn kho gia tăng (đều chiếm tỷ lệ là
hơn 60% trong các năm 2006 và năm 2007). Hàng tồn kho của
VCS chủ yếu là nguyên vật liệu và thành phẩm; lý do là một số vật
liệu đầu vào như Nhựa nguyên sinh dạng lỏng (nhựa Polyester
Resin),chiếm tỷ trọng 15% trong giá thành sản phẩm. Đây là sản
phẩm được chế biến từ dầu mỏ, vì vậy sự biến động của giá dầu
trên thế giới có tác động rất lớn tới giá của nhựa nguyên sinh
Resin. Công ty phải luôn có chính sách dự trữ nguyên vật liệu phù
hợp nhằm đối phó và hạn chế ảnh hưởng của sự biến động giá
đầu vào

Đánh giá khả năng quản lý công nợ

984,66%

157,93%
90,78% 61,23%

0,00%

200,00%

400,00%

600,00%

800,00%

1000,00%

1200,00%

2006 2007

Công nợ/Vốn chủ sở hữu Công nợ/Tổng Tài sản

Tổng vốn đầu tư ban đầu rất lớn, kéo theo đó là sức ép về tài
chính. Hàng quý, Công ty phải trả một phần gốc vay và lãi vay vốn
đầu tư ban đầu. Tuy nhiên, mức độ phụ thuộc của VCS đối với chủ
nợ đã giảm dần qua từng năm, hay khả năng quản lý các khoản nợ
vay của Công ty được cải thiện. Bên canh việc thay đổi cơ cấu vốn
vay (từ dài hạn giảm dần, tăng vay nợ ngắn hạn) thì công ty sang
năm 2007 đã tăng vốn điều lệ từ 35 tỷ lên 100 tỷ nhằm tài trợ hoạt
động sản xuất, mở rộng dự án Công ty đã có thể chủ động hơn về
nguồn vốn để đảm bảo tính liên tục trong hoạt động kinh doanh.
Thêm vào đó, kì vọng với tốc độ tăng trưởng doanh thu, lợi nhuận
và luồng tiền thu được từ hoạt động xuất khẩu, Công ty hoàn toàn
có khả năng trả gốc và lãi vay đúng hạn, giảm dần công nợ.

Đánh giá khả năng sinh lời
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Tỷ suất lợi nhuận sau thuế trên doanh thu thuần của Công ty năm
2007 cao hơn năm 2006 và các năm kế hoạch sau đều cao hơn
năm trước là do Công ty tăng thị phần, tăng công suất sản xuất
nên giảm được giá thành trên mỗi đơn vị sản phẩm. Doanh thu
xuất khẩu sang thị trường Mỹ tăng đột biến làm chuyển đổi cơ
cấu tỷ trọng thị trường của Công ty từ 5% năm 2006 lên 26% tổng
kim ngạch xuất nhập khẩu năm 2007.
Công ty đang được hưởng ưu đãi về thuế thu nhập doanh nghiệp.
Cụ thể:
-Được miễn thuế 02 năm (2006,2007) và giảm 50% trong 05 năm
tiếp theo (từ năm 2008 đến hết năm 2012)
-Từ năm 2014 Công ty nộp thuế TNDN với thuế suất 25% (theo
Giấy chứng nhận ưu đãi đầu tư số 667/BKH/DN ngày 29/01/2002
của Bộ trưởng Bộ Kế hoạch và Đầu tư.
-Về thuế nhập khẩu: Được miễn thuế nhập khẩu đối với vật tư là
đá, hoá chất nhập khẩu để sản xuất hàng xuất khẩu.
Theo kế hoạch mà công ty đã đề ra thì chỉ tiêu này sẽ đạt trên
10% trong hai năm 2008-2009.
Cả ba dòng sản phẩm đá ốp lát nhân tạo gồm: đá Bretonstone, đá
Terastone và đá Hi-tech Stone vẫn sẽ tiếp tục đóng góp phần lớn
trong tỷ trọng doanh thu của công ty, đặc biệt là về kim ngach
hàng xuất khẩu: Dự kiến năm 2008 sẽ đạt kim ngạch xuất khẩu
trên 22 triệu USD và phấn đấu đạt 28 triệu USD năm 2009.
Chỉ số sinh lời ROE và ROA đều tăng mạnh cho thấy hiệu quả
chung của Công ty trong việc sử dụng tài sản cũng như vốn chủ
sở hữu để tạo ra lợi nhuận; đặc biệt là ROE năm 2007 đã đạt
được mức 23%.

Đánh giá giá trị thị trường của cổ phiếu
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Giá trị của cổ phiếu VCS được tăng lên không ngừng cùng với sự
mở rộng và phát triển của Công ty khi giá trị sổ sách của 1 cổ
phiếu VCS tăng gần 50%. Trong năm 2007, khi công ty tăng vốn
điều lệ lên 100 tỷ đã kéo theo thu nhập trên một cổ phiếu tăng lên
hơn 224% , chứng tỏ chủ trương đúng đắn của ban lãnh đạo
công ty cũng như hiệu quả trong hoạt động sản xuất kinh doanh
của VCS. Theo kế hoạch, lợi nhuận sau thuế của Công ty năm
2008 tăng hơn so với năm 2007 là 41,378 tỷ đồng (167,91 %).
Tuy nhiên, mức lãi cơ bản trên cổ phiếu năm 2008 dự kiến có thể
bị ảnh hưởng do Công ty tăng vốn điều lệ lên 150 tỷ đồng trong
đầu năm 2008
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Tổng số cổ phiếu giao dịch từ 2/1/2008 đến 14/11/2008:
9.832.200 cổ phiếu

Số lượng cổ phiếu giao dịch trung bình trong một phiên: 45.689
cổ phiếu.

Giá đóng cửa cao nhất (17/12/2007): 84,5; đây cũng là ngày
giao dịch chính thức lần đầu của cổ phiếu VCS trên sàn
HASTC.

Giá đóng cửa thấp nhất (9/6/2008): 18,9. Thị trường đi xuống
nên cổ phiếu VCS cũng không nằm ngoài ảnh hưởng suy giảm

Sự biến động của cổ phiếu VCS là khá tương đồng trong giai
đoạn thị trường giá giảm. Tuy nhiên, khi thị trường hồi phục (từ
10/6/2008 đến 10/11/2008)  thì VCS đã tăng khá mạnh lên tới
71,42% trong khi Ha-Index chỉ tăng 9,38%.

% thay đổi
Từ 17/12/2007 đến

9/6/2008
Từ 10/6/2008 đến

10/11/2008
Ha-Index -66,03 71,42
Giá VCS 77,63 9,38

Trên biểu đồ bắt đầu từ giai đoạn cuối tháng 9/2008, cả đường
MACD và đường tín hiệu đều đã cắt xuống đường Zero, thể
hiện việc giai đoạn lên giá của cổ phiếu này đã bị chứng lại và
dần suy giảm. Tuy đường chỉ báo này nằm ở tình trạng phân kỳ
âm nhưng cũng không ở mức quá sâu, thường là quanh
ngưỡng (-5), việc đường MACD có ưu thế hơn so với đường
tín hiệu tại các phiên giao dich gần đây nhất là một dấu hiệu
đáng chú ý.
Đường giá của VCS vẫn dịch chuyển trong dải băng giữa và
dưới cùng của Bollinger. Do vậy,  các dao động ngập ngừng
của đường giá chỉ ra việc VCS vượt qua các mốc kháng cự để
đạt được những mức giá cao hơn là tương đối khó khăn.
Đường RSI chạm ngưỡng 44 tiếp tục được duy trì đã cho thấy
các giao dịch của cổ phiếu này diễn ra cân bằng không có
chênh lệch lớn về mặt cũng cầu nên VCS chưa có bước đột
phá thực sự về giá.  .
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Điểm mạnh Điểm yếu

- Về hoạt động: Sản phẩm của Công ty có tính công nghệ và
chất lượng cao, tính ổn định rất lớn, có nhiều ưu thế vượt
trội so với đá tự nhiên và các loại gạch ốp lát như: đa dạng
về màu sắc, mẫu mã; kích thước tấm lớn; đồng nhất về màu
sắc trên diện tích lớn và không thấm nước; là sản phẩm có
tính thẩm mỹ cao, hợp thời trang cho hiện tại và tương lai.

- Về thị trường: Công ty đã khẳng định được uy tín và thương
hiệu trên thị trường trong nước và thế giới. Sản phẩm của
Công ty đang được các thị trường khó tính như: Tây Ban
Nha, Anh, Mỹ, Úc … chấp nhận.

- Về công nghệ: Công ty đã xây dựng thành công bí quyết
công nghệ của riêng mình phù hợp với điều kiện khí hậu tại
Việt Nam, đảm bảo sản xuất các sản phẩm đạt chất lượng
quốc tế.

- Về giải pháp: Công ty có nhiều giải pháp nguyên liệu thay
thế. Ngoài sản phẩm sử dụng nguyên liệu đá thạch anh
nhập khẩu, Công ty cũng rất chú trọng phát triển dòng sản
phẩm sử dụng nguyên liệu cát Silic rất sẵn có tại Việt Nam.

- Hỗ trợ của Công ty mẹ: Công ty luôn nhận được sự quan
tâm chỉ đạo giúp đỡ kịp thời và hiệu quả từ Tổng công ty
VINACONEX và các cơ quan hữu quan của Trung ương và
địa phương trong quá trình xây dựng và phát triển.

- • Về nhân sự: Công ty có đội ngũ lãnh đạo tâm huyết, có
trình độ chuyên môn và kinh nghiệm quản lý. Đội ngũ cán
bộ nghiệp vụ, kỹ sư, công nhân Công ty trong những năm
qua không ngừng được củng cố, ngày càng nâng cao cả về
số lượng và chất lượng, đảm bảo có đủ trình độ chuyên
môn, trình độ quản lý.

- Tổng vốn đầu tư ban đầu rất lớn, kéo theo đó là sức ép về
tài chính. Hàng quý, Công ty phải trả một phần gốc vay và
lãi vay vốn đầu tư ban đầu với tổng số tiền là 20 tỷ đồng.
Mặc dù vậy, với tốc độ tăng trưởng doanh thu, lợi nhuận và
luồng tiền thu được từ hoạt động xuất khẩu, Công ty hoàn
toàn có khả năng trả gốc và lãi vay đúng hạn.

-  Sản phẩm Bretonstone có giá cao hơn mức đại chúng của
người dân Việt Nam, khó tiêu thụ tại Việt Nam.

-  Phụ thuộc nhiều vào chất lượng và đặc tính của hoá chất,
đặc biệt là các loại hoá chất Việt Nam chưa sản xuất được.

Cơ hội Thách thức

- Thực tế là nguồn đá tự nhiên là hữu hạn và chi phí khai thác
đá tự nhiên ngày càng tăng cao. Cùng với hạn chế của việc
sử dụng đá tự nhiên là khó khăn trong việc khai thác đá cỡ
lớn thì xu thế tăng cường sử dụng sản phẩm đá ốp lát nhân
tạo thay thế cho đá tự nhiên trên thế giới, đặc biệt trong các
ứng dụng ốp mặt đứng, lát sàn, bàn bếp, bàn rửa trong
buồng tắm là tất yếu.

- Tốc độ tăng trưởng của nền kinh tế thế giới và Việt Nam
trong những năm tới được dự báo sẽ ở mức cao, kéo theo
tốc độ đô thị hoá, mở ra cơ hội lớn cho ngành sản xuất vật
liệu xây dựng nói chung và sản xuất đá ốp lát nhân tạo nói
riêng.

- Thị trường đá ốp lát cao cấp thế giới đang ở giai đoạn phát
triển mạnh mẽ. Trên thực tế, hiện nay cung các sản phẩm
đá nhân tạo vẫn thấp hơn cầu trên thị trường thế giới.

- Nguồn nguyên liệu sử dụng cho sản xuất sản phẩm đá nhân
tạo tương đối dồi dào do sử dụng bột đá thuận tiện hơn
nhiều và sẵn có hơn nhiều so với đá tự nhiên đòi hỏi khổ
lớn.

- Tính cạnh tranh cao do Công ty mới tham gia thị trường đá
ốp lát nhân tạo, trong khi lại có quá nhiều đối thủ cạnh tranh,
có nhiều tập đoàn sản xuất đá nhân tạo lớn trên thế giới, có
kinh nghiệm lâu năm trong lĩnh vực này.

- Giá của các nguyên liệu nhập ngoại phụ thuộc vào giá dầu
nhiều biến động, trong tình hình bất ổn tại khu vực tập trung
nguồn dầu mỏ lớn nhất thế giới là Trung đông.

- Hệ thống chính sách và cơ chế Pháp luật của Việt Nam
chưa thật sự hoàn thiện và đồng bộ, tính ổn định lại không
cao.

- Tuy nhiên, với bí quyết công nghệ đã xây dựng được cho
riêng mình, cùng với lợi thế cạnh tranh của một nhà máy đặt
tại Việt Nam (lợi thế về chi phí nhân công, chi phí sử dụng
đất…) VICOSTONE tin tưởng sẽ đứng vững và phát triển
được thị trường cho riêng mình.
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Khuyến cáo

Báo cáo phân tích này do Phòng Nghiên cứu - Phân tích, Công ty Cổ phần Chứng khoán Phố Wall (WSS) thực hiện trên

cơ sở thu thập, tổng hợp, nghiên cứu từ các nguồn số liệu, thông tin đáng tin cậy và có tính chính xác cao tại thời điểm

phát hành. Trong bản báo cáo có thể thể hiện quan điểm cá nhân của người phân tích, chứ không phải là quan điểm của

WSS.

Báo cáo phân tích này chỉ mang tính chất tham khảo, do đó WSS không chịu trách nhiệm đối với bất cứ rủi ro nào phát

sinh từ việc tham khảo hay sử dụng những thông tin trong bản báo cáo này. Chúng tôi khuyến cáo nhà đầu tư, ngoài việc

tham khảo báo cáo phân tích của WSS thì nên kết hợp với việc tìm hiểu thêm các thông tin khác trước khi ra quyết định

đầu tư.

Nhóm thực hiện

Vũ Ngọc Lan Giám đốc Khối Phân tích - Đầu tư E-mail: lanvn@wss.com.vn

Phan Lê Nga Phó phòng Nghiên cứu - Phân tích E-mail: ngapl@wss.com.vn

Nguyễn Viết Thắng Chuyên viên Phân tích E-mail: thangnv@wss.com.vn


